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Pressemitteilung:XING öffnet Plattform für Werbung

Hamburg, 12. November 2007 - Die XING AG (WKN: XNG888), Betreiber von XING - eines der weltweit führenden

Netzwerke für Geschäftskontakte  ? wird noch im vierten Quartal 2007 ihre Plattform für Werbevermarkter öffnen.

Damit schafft die XING AG eine neue Einnahmequelle als Ergänzung zum erfolgreichen beitragsfinanzierten

Geschäftsmodell, das auf der  Premium-Mitgliedschaft basiert.  Mit den zusätzlichen Erträgen aus Marketplace und

Werbung wird XING  die innovative Weiterentwicklung der Plattform für alle Mitglieder weiter vorantreiben. Zum

geplanten Start werden zunächst ausgewählte Bereiche der Plattform für Werbung zur Verfügung stehen. Im Verlauf

des kommenden Jahres wird das Volumen behutsam angepasst und mit zunehmender Relevanz für Mitglieder

erweitert. 

?Mit der Einführung zusätzlicher Erlösquellen werden wir neben einer flexibleren Preisgestaltung und neuen

Kooperationsmöglichkeiten in der Lage sein, unsere Mitgliedschaften attraktiver zu gestalten und Basis- sowie

Premium-Mitgliedern mehr Funktionalitäten anzubieten?, erläutert Lars Hinrichs, Vorstandsvorsitzender und Gründer

der XING AG.

Die Öffnung der Plattform für relevante und gezielte Werbebotschaften sowie -formate geschieht entsprechend der

strikten Datenschutzbestimmungen Deutschlands und der Europäischen Union und wird nicht zu Lasten der

Nutzbarkeit von XING gehen. ?Werbepartner haben keinen Einfluss auf Plattforminhalte und den geschäftlichen

Fokus. Der Nutzen für unsere Mitglieder steht klar im Mittelpunkt unserer Aktivitäten? fügt Lars Hinrichs hinzu. 

Wichtiger Hinweis:
Diese Pressemitteilung beinhaltet vorausschauende Aussagen bezüglich des Geschäfts, der Geschäfts- und

Mitgliederentwicklung und der Ergebnisse der XING AG und/oder der Branche, in welcher die Gesellschaft tätig ist.

Diese vorausschauenden Aussagen werden generell mit solchen Worten wie ?glauben?, ?davon ausgehen?,

?erwarten?, ?rechnen mit?, ?beabsichtigen?, ?vorsehen?, ?planen?, ?abschätzen?, ?anstreben?, ?sollen?, ?wollen?,

?können/könnten?, ?werden? und ähnlichen Wendungen kenntlich gemacht. Die in dieser Pressemitteilung

enthaltenen vorausschauenden Aussagen, einschließlich der Vermutungen, Meinungen und Ansichten der

Gesellschaft oder Informationen Dritter, basieren auf aktuellen Plänen, Schätzungen, Vermutungen und Vorhersagen

und beinhalten Unsicherheiten und Risiken.

Verschiedene Faktoren könnten zu tatsächlichen Ergebnissen, Entwicklungen und Umständen führen, die sich

wesentlich von denen in dieser Pressemitteilung enthaltenen vorausschauenden Aussagen unterscheiden. Die

Gesellschaft übernimmt keine Verantwortung dafür und garantiert nicht, dass die Vermutungen und Schätzungen,



auf denen die vorausschauenden Aussagen basieren, richtig und fehlerfrei sind, noch haftet sie oder ihre Organe für

die weitere Richtigkeit der in dieser Pressemitteilung angeführten Aussagen. Informationen und Statistiken externer

Quellen sollten nicht als von der Gesellschaft geprüfte Informationen und Statistiken interpretiert werden. Eine

Verpflichtung der Gesellschaft oder ihrer Organe zur Aktualisierung vorausschauender Aussagen ist ausgeschlossen.

Über XING:
Mit XING wird das berufliche und geschäftliche Netzwerk zu einer aktiv genutzten Ressource, denn XING ist weit

mehr als ein Verzeichnis von Geschäftskontakten. Dank der erweiterten Funktionen für Kontaktsuche und

-management entdecken Mitglieder auf der Plattform Geschäfts- und Fachleute, Chancen sowie auf sie

zugeschnittene Angebote. 

Die XING AG hat im Dezember 2006 mit dem erfolgreichen Börsengang von XING als erstes Web 2.0 Unternehmen

den Trend des Social Networking für Geschäftsleute nachhaltig geprägt. Durch die Fokussierung auf die Zielgruppe

?Geschäftsleute weltweit? ist das Unternehmen in der Lage, maßgeschneiderte Funktionen anzubieten und so

Networking und Kontaktmanagement zu vereinfachen. Die XING AG ist über ihren Hauptsitz in Hamburg hinaus in

Barcelona (eConozco, Neurona) und Beijing vertreten.

XING. Powering Relationships.


